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AUSBILDUNG — FORTBILDUNG — WEITERBILDUNG

- Workshop -

Kalkulation

Erfolgsorientierte Angebotsbearbeitung -
die intelligente Kalkulation als Instrument des betriebswirtschaftlichen Erfolges

Datum: 07.03.2012
Ort: Hannover



Zielsetzung

Eine erfolgreiche Teilnahme am Wettbewerb steht und fallt mit dem Angebot — das wissen Sie.
Doch wissen Sie auch, wie ein Angebot ,ausgefeilt* erstellt wird, damit der Wettbewerbserfolg
auch steuerbar ist?

Wie kann kalkuliert werden, so dass sich einerseits die Chancen fur den Erhalt des Auftrages
erh6hen und sich anderseits eine deutlich ergebnisorientierte Bauabwicklung gewéhrleisten
lasst.

Dabei spielen Schlagwérter wie

- Intelligente Kalkulation

- Kreatives Nachtragsmanagement

- Preisdesign

eine immer wichtiger werdende Rolle.

Unser Workshop hilft Ihnen, diese Fragen zu beantworten — dafir stehen erfahrene Experten
zur Verfliigung, die mit ihren spezialfachlichen Kenntnissen dieses hochbrisante Thema aus
der Sicht der Auftragnehmer, wie auch Auftraggeber kennen und beherrschen.

Zielgruppe

Der Workshop wendet sich tiberwiegend an Kalkulatoren in Stra3en- und Tiefbauunternehmen
sowohl aus mittelstdndischen Bauunternehmen wie auch aus der Bauindustrie.

Seminardauer
8 Stunden

Referenten

Dipl.-Ing. Detlef Stellmacher
Fachreferent Entwicklung Kalkulation

Dipl.-Ing. Michael Linke
IQB Ingenieurbiro fur Qualitatssicherung im Bauwesen

Programminhalte

- 0- 8- 15 Kalkulation und die Erfolgsquote ?

- “Frust oder Lust" in der Kalkulation

- Spekulationswege aus dem “Frust”

- Rechtliche Wirdigung von Spekulationspreisen - "Mischkalkulation"/ "Wucherpreis"

- Wertung von Spekulationspreisen

- Wann lohnt sich der intelligente Einsatz von Spekulationen?

- Mehr- und Mindermengen — welches Spekulationspotential steckt dahinter?

- Falsche Materialangaben im Vertrag - Spekulationspotential aus verninftiger
Vertragsprifung

- Terminverschiebungen aus verspéateter Vergabe — Spekulationspotential und
Vergltungsanspriche

- Spekulationen in der Baupraxis

- Spekulationstibung fir Anfanger

- Risiken

- Die “rote Linie* und neueste Trends im Verkehrswegebau um schlechten Preisen zu
entkommen



Wichtige Hinweise:

Anmeldung

Wir nehmen lhre Anmeldung gerne online unter www.dmb-bau.de/veranstaltungen entgegen

oder bitten Sie das beigefiigte Anmeldeformular zu verwenden. Sie erhalten anschliel3end die
Anmeldebestatigung und die Rechnung. Bei einer zu geringen Zahl von Anmeldungen hat der
Veranstalter das Recht, die Veranstaltung abzusagen. Bereits geleistete Zahlungen werden in
diesem Fall zurlickerstattet. Weitere Anspriiche gegen den Veranstalter bestehen nicht. Es

gelten die Allgemeinen Geschéftsbedingungen der DMB GmbH (www.dmb-bau.de).

Rucktritt

Bei Stornierung bis 2 Wochen vor Veranstaltungsbeginn kann eine Bearbeitungsgebihr in
Hoéhe von 60% der Veranstaltungsgebuhr, jedoch nicht mehr als 150,- € zzgl. MwSt. erhoben
werden. Bei Absagen danach (Eingang bei uns) wird die gesamte Veranstaltungsgebuhr fallig.

Selbstver-standlich ist eine Vertretung des angemeldeten Teilnehmers mdglich.

Ort

Hannover

Eine Anfahrtsskizze zum Veranstaltungsort und Hotelempfehlungen erhalten Sie mit der

Anmeldebestatigung.

Teilnahme
Die Teilnahmegeblhr betragt 495,-€/ Person zzgl. MwSt. Die Teilnahmegebihr schlief3t

Tagungsunterlagen, Pausenversorgung und Mittagessen ein.

Organisation

DMB Deutsche Gesellschaft fiir Management in der Baupraxis mbH
Abraham-Lincoln-Straf3e 30

65189 Wiesbaden

Telefon: 0611 99948 20

Telefax: 0611 99948 8

eMail: wiesbaden@dmb-bau.de



Anmeldung

Internet: www.dmb-bau.de/veranstaltungen
eMail: wiesbaden@dmb-bau.de
Fax: 0611 99948 8

oder per Post

Workshop Kalkulation
- Erfolgsorientierte Angebotsbearbeitung

07.03.2012 in Hannover

(Datum, Unterschrift)

Die Teilnahmegebihr von 495,- € werden wir nach Erhalt der Anmeldebestatigung/ Rechnung
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Uberweisen.



